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La demanda por servicios sigue 
con dinamismo y fue  el cataliza-
dor del consumo durante febrero, 
pese a los niveles elevados de infla-
ción que han mostrado en meses 
recientes.

En el segundo mes,  el consumo 
creció 3.5 por ciento mensual, im-
pulsado por una expansión de 4.7 
por ciento en los servicios, por en-
cima de los bienes, cuya alza fue de 
3.1 por ciento, según el Indicador 
de Consumo Big Data BBVA Re-
search. De los servicios, el mayor 
crecimiento fue en el segmento de 
hoteles, con un incremento de 8.1 
por ciento y de 3.4 por ciento en el 
consumo en restaurantes.

“Estimamos que la relativa 
resiliencia del consumo privado 
se extenderá hacia los siguientes 
meses, con aportaciones positi-
vas al crecimiento de la actividad 
económica este año”, destacó la 
economista principal de BBVA 
Research, Saidé Salazar.

Sobre el consumo de bienes 
BBVA destacó que el gasto en ali-
mentos creció 3.6 por ciento men-
sual, mientras que el consumo de 
bienes para el cuidado de la salud 
avanzó 4.9 por ciento, la cifra más 
alta desde agosto de 2023.

“Consideramos que factores 
como el incremento acumulado 
en el salario real y la masa salarial 
real (8.6 y 14.1 por ciento, desde 
junio de 2022, respectivamente) 
y la menor tendencia al ahorro, 
estarían evitando contracciones en 
el gasto privado en 2024”, añadió 
BBVA Research.

De acuerdo con el INEGI, el con-
sumo creció 4.7 por ciento anual 
en febrero, luego de un avance de 
4.3 por ciento en enero.

“Anticipamos que el consumo 
extienda su dinamismo en la me-
dida en que los consumidores se 
verán beneficiados por el envío 
de remesas, el adelanto de trans-
ferencias sociales, así como por 
las condiciones de estrechez en el 
mercado laboral”, de acuerdo con 
analistas de Citibanamex.
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Servicios, motor del 
consumo en febrero

4.7
POR CIENTO
De avance
mensual se 
reportó en 
los servicios; 
destacó el 8.1% 
en hoteles 
y 3.4% en 
restaurantes.

3.6
POR CIENTO
Aumentó el 
consumo de 
bienes durante 
febrero, y el 
consumo total 
creció 3.5%, 
según datos 
de BBVA.

ACCEDER A FINANCIAMIENTOS SIN HISTORIAL CREDITICIO Y ADQUIRIR UNA VIVIENDA 
MEDIANTE UN PROCESO 100% DIGITAL YA ES POSIBLE EN MÉXICO CON XY BOOSTER 

AVISO

XY Booster crea el primer credit builder en 
México en Alianza con Círculo de Crédito para 
que quienes estén en la economía informal o 
mixta puedan construir su historial crediticio."

CIUDAD DE MÉXICO, MARZO 2024.- Ante el escenario de que poco 
más del 30% de los mexicanos (ENIF 2021) no cumple con los requisi-
tos que piden las instituciones financieras para adquirir un préstamo y 

que más de la mitad de los emprendedores no logran concretar sus proyectos 
ante la falta de un buen historial crediticio, XY Booster, fondo de inversión 
mexicano privado que apoya a segmentos sociales desatendidos, acaba de 
firmar alianzas con la Sociedad de Información Crediticia, Círculo de Crédito 
y Weetrust, para que todas las personas, sin exclusión, tengan oportunidad de 
acceder o a servicios financieros. 

El convenio entre XY Booster y la Sociedad de Información Crediticia 
(SIC), Círculo de Crédito ayudarán en hacer más ágil el otorgamiento de 
servicios financieros a aquellas personas que, por algún motivo, han sido 
rechazadas por la banca tradicional al momento de buscar financiamiento 
para adquirir una vivienda. 

 Al mismo tiempo, el servicio funcionará como credit builder, pues al 
acceder a un financiamiento con ellos, los usuarios podrán mejorar su score 
de crédito o calificación crediticia. Y, sin duda, un buen historial crediticio les 
permitirá acceder a más y mejores servicios para lograr su desarrollo. 

“La alianza está hecha para dar soporte a nuestros clientes con una pro-
puesta real de valor. Es decir, con productos y servicios financieros digitales 
claros y transparentes, que les permitirán desarrollar, crear y construir finan-

zas sanas; nuestro partner, Círculo de Crédito, una de las dos Sociedades de 
Información Crediticia en el país, se encarga de resguardar la información 
del comportamiento de pago de más de 80 millones de mexicanos, lo que 
empodera a nuestros usuarios”, afirma Ramón Martínez, Cofundador y 
Managing Partner de XY Booster.  

“Queremos ayudar a jóvenes, mujeres y a todos aquellos segmentos de 
la población cuyas necesidades de servicios financieros no han sido aten-
didas. Vamos a reconocer los pagos puntuales con el primer programa de 
recompensas del sector hipotecario en México, vamos a mejorar su scoring, 
construiremos su historial crediticio y les ayudaremos a mejorar sus finanzas 
personales”, agregó. 

¿Para quiénes está dirigido?  
1. En México, la inclusión financiera es crucial para el desarrollo 
económico y social del país. XY Booster ofrecerá productos financieros 
para las personas que tienen una economía mixta. Es decir, fuente de 
ingresos comprobable, pero que también obtienen ingresos extras y que 
no logran ser identificables para las instituciones de la banca tradicional.  
2. También sus productos están pensados para personas que han 
obtenido una mala nota crediticia y que están dispuestas a mejorar 
su historial, con productos que  sanen y fortalezcan sus finanzas 
patrimoniales  
3.  Además, funciona como credit builder. Según los últimos datos de 
la ENIF, el 19% de personas no tienen acceso a créditos porque la banca 
los rechaza por no contar con historial crediticio. Entonces es para todas 
aquellas personas que no tienen forma de comprobar ingresos porque 
trabajan en el sector informal, que son más del 55% de la población, 
según la Encuesta Nacional de Ocupación y Empleo (ENOE), pero que 
sí cuentan con ingresos.
De igual forma, XY Booster acaba de concretar una alianza con Weetrust, 

plataforma LegalTech, para constituir un financiamiento con garantía 
hipotecaria 100% digital en el país. Esto, sin duda, es un parteaguas, una 
referencia en el mercado mexicano hipotecario que va a favorecer no solamente 
a las personas en México con un proceso de inclusión que facilita y agiliza la 
experiencia de los clientes, sino también para personas que están en la búsqueda 
de adquisición de vivienda en nuestro país y que viven en el extranjero. 

“En weetrust nos sentimos orgullosos de hacer equipo con el sector 
financiero que entiende la importancia de un entorno digital para mejorar 
los servicios” afirma Alfonso Daniel Becerra Camacho, Legaltech Specialist 
de Weetrust.  

Ramón Martínez apunta: “Somos los primeros en el país en desarrollar 
un producto de financiamiento hipotecario 100% digital, de punta a punta. 
Todo el proceso del producto financiero se hará través de una  plataforma 
online. Desde que llega un cliente con perspectiva de compra, hasta que 
concluye el proceso de adquisición del bien inmueble, eliminando por com-
pleto procesos como el tiempo que tardaba un envío físico de papeles para su 
rúbrica y devolución”. 

Con estas alianzas, XY Booster rompe importantes paradigmas de lo que 
históricamente han sido los productos y servicios financieros en México, 
pues es una realidad que una y otra vez les han sido negados a una buena 
parte de la población.  

Actualmente solo 21% de los mexicanos tiene un crédito formal, lamen-
tablemente la gran mayoría tienen que recurrir a instrumentos informales, 
poco confiables y/o redituables, como préstamos de familiares y amigos, a 
casas de empeño y cajas de ahorro 

“Estamos convencidos que nuestro país tiene un enorme potencial de 
crecimiento, pero para ello necesitamos poder dar alternativas a todos los 
mexicanos que están en búsqueda de financiamientos. Nuestra misión es 
que cada vez más personas en México y en el mundo puedan ser incluidos, 
tomados en cuenta y tengan la oportunidad de cumplir sus objetivos 
financieros”, concluye Martínez.   

Acerca de XY Booster   
XY Booster es un fondo de inversión privado  que brinda financiamiento a 
emprendimientos incubados en mercados de habla hispana, escalables a 
nivel internacional. Dispone de sedes en México, España y Estados Unidos. 
Apuesta por proyectos cliente-céntricos que tienen como objetivo mejorar 
la calidad de vida de los segmentos sociales desatendidos, corregir errores y 
preservar lo genuino. El talento femenino representa el 50% de su plantilla y 
el neurodiverso un 30%. https://www.xy.group/es 
Acerca de Círculo de Crédito   
Es una Sociedad de Información Crediticia (SIC), entidad regulada, con 
20 años de experiencia en el análisis de información crediticia de personas 
y empresas. A través de un reporte especial, la Sociedad genera a los 
solicitantes datos referentes al historial crediticio, comportamiento de pago 
en créditos anteriores, así como riesgos asociados a clientes y empresas.www.
circulodecredito.com.mx 
Acerca de Weetrust 
Es una startup tecnológica que permite realizar la formalización y garantía de 
créditos en un entorno digital. La empresa ofrece un ecosistema de productos 
de CLM, plataforma de firmado digital, pagaré-endoso-cancelación digital, 
notaría, hipoteca y fideicomiso digital, protegiendo documentos de valor 
conforme a la normativa aplicable y la implementación de blockchain e 
inteligencia artificial.  

www.weetrust.mx

XY Boster presenta su programa 
de lealtad y reconocimiento para 
todos sus clientes cumplidos que se 
mantienen al corriente en sus pagos.

Firma XY Booster alianza con Círculo de Crédito.

Firma XY Booster alianza con Weetrust.

 XY BOOSTER FIRMA ALIANZAS CON CÍRCULO DE CRÉDITO Y WEETRUST PARA IMPULSAR EL DESARROLLO DEL PAÍS APOYANDO A MUJERES Y JÓVENES, 
PRINCIPALMENTE, QUE NO TIENEN ACCESO A SERVICIOS FINANCIEROS.

https://bit.ly/3MzVu6u


