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En breve

Querétaro
Industria restau-
rantera atrae pro-
yectos. La entidad 
se ha convertido en 
una de las plazas 
más atractivas pa-
ra la industria, atra-
yendo desde pe-
queñas unidades 
de negocio hasta 
grandes marcas na-
cionales e interna-
cionales, expuso la 
delegación local de 
Canirac.

Puebla
IP solicita enfocar-
se en nearshoring. 
Canacintra llamó a 
los candidatos a la 
gubernatura, quie-
nes iniciarán cam-
paña a finales de 
marzo, considerar 
un plan estratégico 
sexenal enfocado 
en nearshoring. El 
sector elabora una 
hoja de ruta a fin de 
marcar dónde se tie-
nen que hacer misio-
nes comerciales. 

Nuevo León
Transforman cade-
na de suministro. El 
programa Más Py-
mex, liderado por 
Caintra y respalda-
do por 24 grandes 
empresas del esta-
do, proyecta com-
pras a las pymes por 
más de 592 mdd 
en la segunda edi-
ción, similares a la 
primera etapa, con 
el objetivo de for-
talecer su competi-
tividad, expuso el 
organismo.

Destacan importancia de la especialización y certificación

Por nearshoring, cada 1,000 m² 
de inmuebles industriales 
requerirán 20 viviendas: AMPI
• Las ciudades que buscan atraer industrias deben reconvertirse y 
desarrollar con rapidez vivienda vertical y espacios comerciales

Patricia Romo
estados@eleconomista.mx

G uadalajara, Jal. La Aso-
ciación Mexicana de 
Profesionales Inmobi-
liarios (AMPI) urgió a 
constructores y autori-

dades, principalmente en las ciudades 
emergentes del país, a desarrollar con 
rapidez la vivienda y los espacios co-
merciales que junto con las naves y 
parques industriales se van a deman-
dar en México por el nearshoring.

El presidente nacional de AMPI, 
Emilio Rojas, indicó que en promedio 
y dependiendo del giro, por cada 1,000 
metros cuadrados (m²) de naves indus-
triales se requerirán 20 viviendas, así 
como espacios de retail, lo que provo-
cará, dijo, una reconfiguración de las 
ciudades.

“Aquí en Guadalajara lo tienen muy 
claro en el tema del crecimiento verti-
cal, otras ciudades todavía no exploran 
esas posibilidades; y, esas prácticas 
que ya tienen también ciudades como 
Monterrey y Ciudad de México, las es-
tamos llevando a ciudades emergentes 
que están proyectando un crecimiento 
industrial”, subrayó Rojas Cobián.

“Y por equis cantidad de viviendas 
también se van a necesitar espacios de 
retail para resolver el tema del abaste-
cimiento para esas familias", indicó.

Entre esas ciudades emergentes 
mencionó a Saltillo y Torreón, en 
Coahuila, así como algunas del Esta-
do de México y la mayoría de los mu-
nicipios fronterizos que, dijo, “van a 
empezarse a reconvertir en ciudades 

verticales”. 
Frente al crecimiento inusitado que 

supone el nearshoring, el presidente de 
AMPI nacional destacó la importancia 
de la especialización y certificación por 
parte de los asesores inmobiliarios en 
todo México.

Indicó que la Asociación Mexica-
na de Profesionales Inmobiliarios se 
prepara para el auge del nearshoring 
en México a través de la Certificación 
EC1564, relacionada con la prestación 
de servicios de asesoría en comercia-
lización de inmuebles comerciales e 
industriales. 

“Esta certificación se convierte en 
la llave del éxito para los profesionales 
que buscan destacar en este nicho de 
mercado altamente rentable (...) Los 

Aquí en Gua-
dalajara lo 
tienen muy 
claro en el te-
ma del creci-
miento ver-
tical, otras 
ciudades to-
davía no ex-
ploran esas 
posibilida-
des”.

Emilio Rojas,
presidente de ampi.

La Asociación Mexicana de Profesionales Inmobi-
liarios se prepara para el auge del nearshoring en 
México a través de la Certificación EC1564.

inversores requieren garantías y los 
profesionales, especialización, por lo 
que esta certificación EC1564 les ofrece 
ambas cosas”, comentó el dirigente 
nacional del sector.

“Lo que pasa es que no es lo mismo 
venderle a una familia que venderle 
una nave industrial a una empresa; tie-
ne diferentes sistemas de adecuaciones 
fiscales, implica temas de financia-
miento muchas veces, es muy diferente 
una persona física a personas morales; 
por eso es que el (asesor) inmobiliario 
cada vez se va especializando más), 
expresó, por su parte, Mario Romo, 
presidente saliente del capítulo Gua-
dalajara de AMPI.

Ley inmobiliaria
Por otro lado, con la entrada en vigor 
de la Ley Inmobiliaria y la reciente pu-
blicación de su reglamento, el capítulo 
Guadalajara de la AMPI anticipa una 
reducción considerable de la infor-
malidad y de los riesgos de fraude en 
el sector.

Tras rendir protesta como nueva 
dirigente del organismo, Correa Ca-
brales indicó que el siguiente paso será 
la conformación del padrón de asesores 
inmobiliarios que dará seguridad al 
patrimonio de los inversionistas.

Por su parte, la presidenta de la co-
misión de Desarrollo Económico en el 
Congreso, Gabriela Cárdenas, informó 
que hace una semana se instaló la co-
misión interinstitucional inmobiliaria 
que es el órgano que da vida a la ley con 
lo cual, iniciará el registro de profe-
sionales en el padrón inmobiliario, su 
capacitación y acreditación.

“Desde ahí se va a lanzar esta políti-
ca pública para la regulación y la acre-
ditación de los prestadores de servicios 
inmobiliarios”, puntualizó. 

Perú busca fortalecer relación comercial con Querétaro
Viviana Estrella

estados@eleconomista.mx

Querétaro, Qro. Empresas pe-
ruanas, principalmente de ser-
vicios de tecnología, estudian 
oportunidades de negocio en 
Querétaro.

Una comitiva de 25 empre-
sarios y diplomáticos peruanos 
visitan la entidad para tener un 
acercamiento con las firmas lo-
cales, así como detectar posibles 
negocios y relaciones comerciales.

Las compañías participaron en 
el Perú Service Summit, encuen-

tro de negocios que en su sépti-
ma edición llegó a Querétaro por 
primera vez, explicó el gerente 
de Exportación de Servicios en la 
Comisión de Promoción del Perú 
para la Exportación y el Turismo 
(Promperú), David Edery.

Previo a la participación en 
Querétaro, también se efectuó en 
Ciudad de México. Hasta el mo-
mento, la expectativa es concretar 
negocios por al menos 10 millones 
de dólares en el país.

Ayer se programaron 100 citas 
entre las compañías peruanas y 
las radicadas en el estado, en un 

primer grado de acercamiento.  
Como parte de la misión que 

arribó a Querétaro, sostuvieron 
reuniones con empresas locales, 
así como representantes de los 
clústeres especializados en Tec-
nologías de la Información (TI), 
plásticos y logística.

De momento, han detectado 
oportunidades de negocio a tra-
vés del reto energético que tiene 
Querétaro, en la necesidad de sa-
ber cuánta energía demanda la 
industria.

Otro punto de interés surge de 
identificar la necesidad que -dijo- 

tienen muchas empresas ante los 
problemas que encuentran en 
su propio mercado: en materia 
de abastecimiento, entregas en 
tiempo, procesos de importación; 
existe una serie de limitaciones 
que están ligadas a la transforma-
ción digital.

Para visitar Querétaro, la mi-
sión comercial tomó en cuenta 
diversos factores: una de las eco-
nomías representativas del país, el 
sistema de clústeres, los avances 
en industrias como la aeroespacial 
y TI, la logística y la identificación 
de problemáticas como la sequía.


