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En un contexto donde la conciencia 
ambiental y la responsabilidad social 
adquieren una mayor  relevancia, las 
oficinas familiares están reevaluando 
cómo invertir de forma sostenible, 
según un estudio de UBS,  compañía 
de servicios financieros con presencia 
en más de 50 países. 

“Es probable que las familias ten-
drán discusiones más detalladas so-
bre sostenibilidad con la próxima ge-
neración y asesores de inversiones en 
el futuro. En particular, esperando un 
cambio desde una estrategia menos 
intencional en cinco años”, detalló 
UBS en su reporte Global Family Offi-
ce Report 2023. 

La inversión en integración de los 
ejes ambientales, sostenibilidad y go-
bernanza (ASG) se mantienen en 21% 
para los próximos cinco años, destacó 
el reporte. 

Mientras en el mundo hay un auge 
por family offices “verdes”, especial-
mente en Europa y Asia, en México 
solamente hay una que se enfoca en 
la sustentabilidad. 

Luis Antonio Márquez, CEO de 
SOLve Awards, empresa sin fines de 
lucro, dependiente de un family office 
dijo que su oficina “está 100% enfoca-
da en salvar al planeta”. 

Las inversiones van desde energías 
renovables hasta proyectos de reci-
claje y restauración de ecosistemas. 

Vandewater Capital (Aintabi Fa-
mily Office) y The Cordish Companies 
en Estados Unidos, así como Creadev 

Family Office en Francia son algunas 
de las family offices enfocadas en la 
inversión en compañías que generan 
energía verde. 

Aunque las empresas familiares 
están comprometidas con el impacto 
social y ambiental de sus inversiones, 
es importante que no dejen a un lado 
la rentabilidad financiera, dijo el CEO 
de SOLve Awards. 

En su family office evalúan la 
rentabilidad financiera y el impac-
to positivo que un proyecto tiene en 
la sociedad y en el medio ambiente. 
Por ejemplo, impulsan la inversión en 
Abecedario, una empresa alternativa 
a la industria apícola tradicional que 
arrenda colmenas de abejas para co-
locar en los techos de las gasolinerías 
para aumentar la polinización. 

Aunque el gobierno mexicano aún 
no adopta completamente las políti-
cas de inversión sostenible, Márquez 
comentó que cada vez más fondos de 
inversión y empresas privadas están 
incorporando criterios ASG en sus 
decisiones de inversión, respondien-
do a la demanda de los inversionistas 
y las propias Afores.

"Es crucial educar y dar a conocer 
alternativas de inversión para aque-
llos que buscan generar un impacto 
positivo en el mundo", comentó el 
directivo.

La tendencia hacia las inversiones 
sostenibles gana impulso en México, 
con familias que no solo buscan bene-
ficios financieros, sino también con-
tribuir activamente a la preservación 
del medio ambiente y el bienestar so-
cial, aseguró Luis Antonio Márquez.

El arrendamiento de colmenas en azoteas, es un proyecto de inversionis-
tas con una actitud responsable con el medio ambiente. foto: reuters
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Las acciones de Walt Disney tienen 
un potencial de crecimiento de 20% a 
medida que la estrategia de cambio de 
rumbo de su presidente ejecutivo Bob 
Iger comienza a entrar en su fase de 
crecimiento, según un reporte de Bank 
of America (BofA).

"Bob Iger parece estar ahora al 
mando y control y en una ofensiva de 
crecimiento", dijo la analista de BofA, 
Jessica Reif Ehrlich.

Según publicó este lunes el portal 
financiero Business Insider, el banco 
estadounidense reiteró su calificación 
de "Comprar" de las acciones de la em-
presa de entretenimiento y elevó su 
precio objetivo a 145 dólares desde los 
130 dólares por acción.

"El rendimiento de los parques te-
máticos de Disney sigue siendo sólido 
y prevemos que los ingresos de explo-
tación crezcan en torno a los 10 puntos 
porcentuales en el segundo trimestre", 
dijo Ehrlich.

Además, Disney debería ver un auge 
en el crecimiento neto de abonados 
en su segundo trimestre fiscal tras su 
acuerdo de transporte con Charter. El 
acuerdo se firmó a finales del 2023 y dio 
a algunos clientes de Charter acceso a 
Disney+ sin coste adicional.

La analista de BofA espera que Dis-
ney + cuente con 7.5 millones de nue-
vos suscriptores este trimestre. 

Según dio a conocer Business Insi-

der, citando a BofA, las operaciones de 
streaming de Disney deberían ser ren-
tables en el cuarto trimestre, después 
de que la empresa se haya propuesto 
ahorrar 7,500 millones de dólares en 
costos.

"Esto, unido a lo que parece ser un 
catálogo mejorado de películas, im-
pulsa una trayectoria positiva de flujo 
de caja, así como retornos de capital, y 
posiciona a la compañía para mantener 
su fuerte rendimiento de las acciones 
hasta el final del año", dijo Ehrlich.

Bob Iger ha mantenido una dura ba-
talla con el inversionista Nelson Peltz, 
que compite por dos puestos en el con-
sejo de administración de Disney a 
través de una votación por poderes. La 
votación tendrá lugar el miércoles en 
la junta anual de accionistas de Disney, 
según Business Insider.

Peltz ha criticado la trayectoria de 
Iger en Disney, así como el plan de su-
cesión del consejo tras la breve susti-
tución de Iger por Bob Chapek en 2020.

 Pero Ehrlich cree que la estrategia 
de cambio de Iger, que comenzó cuan-
do regresó al puesto más alto de Disney 
en noviembre de 2022, no ha hecho 
más que empezar.

En el primer día hábil de abril, las 
acciones de Disney que cotizan en 
Wall Street cerraron cotizaciones con 
una ligera baja de 0.68% a un precio de 
121.53 dólares.

En lo que va del presente año estas 
han tenido un rendimiento de 34.60 
por ciento.

Según analistas de BofA
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Los futuros de los cereales estadou-
nidenses cayeron el lunes, ya que la 
presión de la abundante oferta borró en 
parte las fuertes ganancias de finales 
de la semana pasada tras un informe 
del Departamento de Agricultura de 
Estados Unidos (USDA) que preveía 
unas plantaciones de maíz locales in-
feriores a las esperadas. 

Los futuros de la soya bajaron junto 
con los del maíz y el trigo en respuesta 
a la gran oferta mundial y a la desace-
leración estacional de la demanda para 
exportaciones en Estados Unidos. 

La fortaleza del dólar puso más pre-
sión sobre los cereales, ya que enca-
rece las materias primas negociadas 
en dólares para los importadores con 
otras divisas. 

Los operadores de cereales están 
centrando su atención en las condi-
ciones meteorológicas para la siembra 

de primavera, después de que el jueves 
el USDA pronosticó cultivos de maíz 
muy por debajo de las expectativas 
comerciales. 

 Analistas y operadores esperan que 
la superficie sembrada de maíz au-
mente con el buen tiempo de siembra 
de primavera, lo que podría impulsar 
la producción cuando los suministros 
ya son abundantes.

Los futuros del maíz para mayo de la 
Bolsa de Chicago bajaron 6.15 centavos, 
a 4.355 dólares el bushel, después de 
que los datos del USDA provocaron la 
mayor subida del maíz en más de ocho 
meses. 

Los futuros de la soya para mayo ba-
jaron 5.75 centavos, a 11.8575 dólares 
el bushel. 

El trigo rojo blando de invierno para 
mayo retrocedió 3.25 centavos, a 5.57 
dólares el bushel, y el trigo rojo duro 
de invierno de Kansas City para mayo 
bajó 9.75 centavos, a 5.755 dólares. 

Maíz pierde por la enorme 
oferta; trigo y soya bajan


