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Creditea lanza en México solucidon
BNPL para compras en eCommerce

Ante la evolucion de las ventas online y la diversificaciébn de medios de

pago, Creditea dio a conocer su soluciéon BNPL (buy now pay later) para México.
A través de esta innovacion, la empresa apuntara a democratizar en el mercado
mexicano diferentes categorias de eCommerce, desde electronicos y
electrodomeésticos hasta incluso articulos del hogar.

Creditea pretende apoyar tanto a negocios como a consumidores en México

La empresa arrancé sus operaciones en el mercado mexicano durante el 2016,
buscando destacar a través de su oferta enfocada en facilitar préstamos online.
Atendiendo a las nuevas necesidades del ecosistema, la empresa apunta a
expandir sus soluciones financieras pero ahora con la posibilidad de que los
consumidores mexicanos utilicen Creditea Pay Later, un medio de pago que
permitira diferir los pagos a plazos quincenales. Esta funcion resultara atractiva
también para los negocios, los cuales podran generar una mayor lealtad de los
clientes hacia su oferta al facilitarles compras mas recurrentes y accesibles.

“Con Creditea Pay Later los comercios digitales reciben el dinero de sus ventas
en un dia habil, ademas de que ofrece una promocion para sus primeros
comercios de 6 meses sin ninguna comision, luego de lo cual se maneja una tarifa
competitiva de 3.5% + IVA a partir del séptimo mes"“, declaré al respecto Laura
Jaramillo, Gerente de Alianzas y Desarrollo de Negocios para la compaiiia.



https://www.axisnegocios.com/breves.phtml?id=129872
https://www.axisnegocios.com/breves.phtml?id=129872

La solucién BNPL busca ser de facil integracion

Tomando en consideracion que son varios los negocios que actualmente
incursionan en el comercio electronico, los lideres de la financiera dieron a
conocer que la herramienta BNPL podra integrarse en las plataformas de
eCommerce o incluso mediante una API, apuntando a que sea un proceso agil y
sin fricciones. Con ello, la empresa buscara mejorar las tasas de aprobacion y
margenes, ademas de hacer que la experiencia de compra sea mas segura para
los clientes.

Por el lado de los usuarios, la oferta proyecta facilitar la compra al habilitar plazos
de pago que irdn desde las 6 hasta las 60 quincenas, abriendo la puerta a que
los compradores elijan el plazo que mejor se ajuste a su presupuesto y asi pagar
menos intereses. En dado caso de liquidar el pago o hacer devolucion de la
compra en los primeros 30 dias, serd posible hacer el pago sin intereses.

Aquellos negocios en México que deseen incorporar esta solucién de pago a su
eCommerce deberan ingresar al sitio web de Creditea y llenar un formulario de
contacto, dando informacion como: nombre, puesto, nombre del comercio, sector,
correo electrénico, sitio web, plataforma de eCommerce que utilizan y numero de
teléfono.

El apogeo del BNPL en México

Es evidente que las compras digitales van en ascenso, y con ello también
observamos un incremento en los plazos diferidos como método de pago.
Actualmente se estima que 31% los mexicanos utiliza el BNPL, ademas de que
esta solucién podria presentar un incremento constante de al menos 30%
anual durante los préximos 5 afios.

La aparicion de estas soluciones de pago se debe, en su mayoria, a la

rapida transformacién digital que ocurre entre usuarios de 18 a 24 afios y de 28
a 40. Los consumidores enfrentan una serie de desafios en la época actual,
siendo uno de los mas representativos la inflacién, por lo que necesitan contar
con opciones de pago flexibles que les permitan tener acceso a mas productos y
servicios.


https://marketing4ecommerce.mx/31-de-los-mexicanos-utiliza-el-bnpl-como-metodo-de-pago-mo/
https://ecommerce.creditea.com/es
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