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Mexicanos volteana

oS creditos fintech

De acuerdo con la empresa Creditea, en los ultimos
‘dos meses el financiamiento ha estado enfocado
en el regreso a clases; prevé crecimiento del sector
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La posibilidad de tener un cré-
dito en menos de un dia ha
provocado que cada vez mas
mexicanos volteen a ver op-
ciones de empresas financie-
ras tecnologicas (fintech), las
cuales comienzan a consoli-
darse y aumentan su nimero
de clientes en el pais.

Imprevistos o afrontar gas-
10s que aparecen en distintas
épocas del ario son algunos de
los usos practicos que los
clientes en el pais han identi-
ficado para mantener al dia
sus finanzas personales.

“En los ultimos dos meses
el crédito ha estado muy en-
focado al regreso a clases,
Comprade utiles y uniformes.
En general, lo que buscan los
clientes es poder ayudarse pa-
ra emergencias, en el caso de
imprevistos medicos, que lo
tuvimos muy presente en los
ultimos dos afos, asi como
composturas de vehiculo y re-
modelaciones de casa”, dijo el
director general de Creditea
Mexico, Ignacio de Luna.

En entrevista con EL UNI-
VERSAL, explico que la moro-
sidad se ha mantenido en ran-
gos razonables y que, después
de la etapa mas complicada
durante el confinamiento por
la pandemia de Covid-19, in-
clusose ha registrado una me-
jora en el pago, donde las pe-
queiias y medianas empresas
fueron las mas afectadas ante
el cierre de operaciones.

Actualmente Crediteatiene
mas de 200 mil lineas de cré-
dito en México, con una car-
tera de mil 800 millones de
pesos. Recientemente cum-

Ante una baja bancarizacion, la empresa Creditea opina que
hay més segmentos de la poblacion a los cuales llegar.

200 MIL

LINEAS DE CREDITO
tiene en México la fintech
Creditea.

plid seis anos de operacionesy
considera que aun hay posibi-
lidades de crecer el negocio
del crédito ante una baja ban-
carizacion y el atractivo de te-
ner una opcién disponible de
forma inmediata.

“Hay mas segmentos que
debemos ir abordando. Toda-
via hay un tema de madurez
que podemos ir consiguiendo.
Ya estamos en una etapa bas-
tante solida en el negocio; sin
embargo, aun tenemos esa
hambre de ir creciendo, incre-
mentando canales de adquisi-
cion, por un lado, y abriendo
nuevos segmentos”, Afirmao.

Ademas, dijo que, si bien el

entormno de altas tasas de inte-
rés es complejo para el sector
financiero, se mantiene el
apetito de la poblacion por
contar con lineas de crédito,
con lo que hasta el momento
se buscan eficiencias para dis-
minuir el impacto en el costo
de productos a sus clientes,
“Contamos con un fondeo
por parte del grupo, por loque
en este momento no enemos
un impacto directo en temas
de tasa de interés. Esa parte la
tenemos bien controlada. Por
otro lado, estamos previendo
cualquier encarecimiento de
las tasas, con eficiencia de cos-
tos para no tener un impacto
directo en los clientes”, dijo.
Ante la proliferacion de cré-
ditos exprés fraudulentos en
el pais, el directivo de Creditea
urgio a la poblacién analizar la
empresa a la que se han acer-
cado a pedir un prestamo, y
sobre todo checar que esté le-
galmente constituida. e
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