
Finanzas 
Personales

JUEVES
25 de noviembre

del 2021

17

La trampa de dinero más común son 
los meses sin intereses, como habla-
mos en la primera parte. Pero no es 
la única. Hay otras más sofisticadas, 
diseñadas para quedarse con parte 

de nuestro dinero. Algunas son legales y 
otras no. Sigamos con las primeras.  

2. Las suscripciones o pruebas “gratui-
tas”. Desde hace algunos años, muchísi-
mas aplicaciones, productos y servicios 
han pasado a un modelo de suscripción 
que siempre empieza con una prueba 
gratuita que requiere nuestros datos de 
pago. Cuando termina la prueba, em-
piezan los cargos automáticos que por lo 
general son mensuales aunque hay con 
otra periodicidad. La enorme mayoría de 
las personas se olvida de cancelar antes 
de que termina el periodo de prueba, así 
que al menos el primer cargo se hace casi 
siempre. En este sentido son una trampa. 

Tengo que aclarar que los modelos 
de suscripción funcionan muy bien para 
las empresas y en ocasiones tienen mu-
cho sentido, sobre todo cuando se trata 
de desarrollo de software. En lugar de te-
ner una venta única que puede fluctuar 
mucho en el futuro, se aseguran un ingre-
so recurrente que les beneficia porque les 
da estabilidad y la capacidad de seguir 
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El año nuevo se acerca y más de la mi-
tad de los mexicanos están optimis-
tas sobre su situación financiera para 
los próximos meses, pues seis de ca-
da 10 confía que sus finanzas mejoren 
para el 2022, reveló una encuesta en lí-
nea realizada por Ipsos MORI y Provi-
dent México.

De acuerdo con el ejercicio “Bienes-
tar económico y actitudes sobre la toma 
de decisiones financieras 2021”, 27% de 
los encuestados respondió que su situa-
ción financiera será mucho “más fuer-
te” y 34% que será “algo más fuerte”; 
en comparación de 18% que considera 
que su contexto económico será similar 
y sólo 16% prevé que sus finanzas serán 
más débiles. 

Cuestionados sobre cómo comparan 
su situación financiera de hace un año, 
15% indicó que sus finanzas eran mu-
cho más fuertes que ahora, 26% que eran 
un poco más fuertes, mientras que 28% 
consideró que están en una situación si-
milar, 14% que eran un poco más débiles 
y 11% dijo que eran mucho más débiles.

De acuer-
do con el 
ejercicio he-
cho por IP-
SOS y Provi-
dent México, 
un tercio de 
los mexicanos 
piensa que su 
situación finan-
ciera es similar 
que al cierre 
del 2020. 
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spa si atendemos una invitación para de-
sayunar, que tomará una hora de nuestro 
tiempo. Suena bien pero la idea es meter-
nos en un cuarto con otros “huéspedes” 
y con “anfitriones” que nos hablarán de 
una oportunidad para garantizar nues-
tras vacaciones de por vida. 

Quien ha tenido esta experiencia sa-
brá que se manejan las más duras técni-
cas de venta y una presión terrible por lo-
grar el “cierre”. De hecho, cada vez que 
uno dice “no”, llega alguien más con una 
“oferta especial sólo para nosotros”. Ca-
da “no” implica la llegada de un vende-
dor aún más experimentado y las ofertas 
se van haciendo más “atractivas, hasta 
llegar al “precio más bajo que nos pue-
den ofrecer y que a nadie más se lo ofre-
cerán nunca”. 

Los tiempos compartidos son una tram-
pa porque uno en realidad no es dueño 
parcial de la propiedad, sino de un “de-
recho” en esa propiedad que además es-
tá sujeto a un pago de mantenimiento ca-
da año, la use o no. Ese “mantenimiento” 
no es muy diferente a lo que vale una se-
mana de hotel en temporada baja. Hay 
la posibilidad de un “intercambio” con 
otras propiedades del hotel o incluso con 
empresas como RCI, pero sujeto a dispo-
nibilidad y con el cobro de una respecti-
va cuota adicional. Si uno hace cuentas, 
un tiempo compartido agrega muy poco 
valor y por el contrario, nos generan una 
obligación anual de pago (la cuota de 
mantenimiento).  

En las siguientes dos entregas hablare-
mos de trampas que son ilegales para ro-
bar nuestro dinero y que desafortunada-
mente abundan hoy en día. 

manteniendo y evolucionando sus pro-
ductos y servicios.

Sin embargo, he visto que gente paga, 
en puras suscripciones, una buena parte 
de su ingreso mensual, no sólo en servi-
cios de streaming (música y video) sino 
también en múltiples aplicaciones y jue-
gos que tienen un modelo “freemium”. 

Recordemos que muchas aplicaciones 
son gratuitas pero en una versión más li-
mitada. Si uno quiere características adi-
cionales, algunas de las cuales pueden 
ser importantes para ciertas personas, en-
tonces se debe adquirir una suscripción 
(antes era un “upgrade” de una sola vez, 
hoy es un cargo recurrente). 

He visto personas que incluso se “olvi-
dan” que tienen esas suscripciones y que 
siguen pagando cosas que realmente no 
utilizan. ¿Realmente necesitas todas las 
que pagas y representan una prioridad 
para ti? 

3. Los tiempos compartidos, trampa 
en la que muchísima gente de clase me-
dia alta cae porque tiene técnicas de ven-
ta muy agresivas que empiezan con un 
“beneficio”. He estado en varias de ellas, 
nunca he comprado porque sé lo que son 
(mis padres compraron en su vida al me-
nos tres distintos). 

Uno viaja a un hotel  de repente nos 
ofrecen un cupón de 300 dólares para el 


