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Pierde terreno
El ánimo por el nearshoring regresó a México al top 
25 de confianza de la IED que realiza Kearney en el 
2024, luego de cuatro años de ausencia en el listado; 
este 2025 se moderó la confianza, pero el país se 
mantuvo en el selecto grupo.

México | Evolución en el índice Kearney de 
confianza de la IED | SITIO

Kearney: top 10 del índice confianza de la 
IED y México, 2025
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2025/2024

1 EU 2.38 (=)

2 Canadá 2.09 (=)

3 Reino Unido 2.08 (+1)

4 Japón 2.03 (+3)

5 Alemania 2.02 (=)

6 China* 1.97 (-3)

7 Francia 1.97 (-1)

8 Italia 1.86 (+3)

9 EAU 1.86 (-1)

10 Australia 1.85 (=)

25 México 1.51 (-4)

*/ Incluye Hong Kong.

*/ A partir del 2020 México quedó fuera del Top 25 y no regresó a él 
sino hasta el 2024.
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Ranking global

Sufre merma 
la confianza  
de la IED  
en México
•Nuestro país descendió de la posición 21 a la 25 en 
el listado 2025 de la consultora Kearney, en un entorno 
en el que las empresas se declaran más sensibles a los 
riesgos geopolíticos

Roberto Morales
roberto.morales@eleconomista.mx

M éxico cayó de la po-
sición 21 en 2024 a la 
25 en 2025 en el Ín-
dice de Confianza de 
Inversión Extranjera 

Directa (IED) de Kearney a nivel mun-
dial, en el que jerarquiza a las econo-
mías que más atraen capitales foráneos 
de acuerdo con una encuesta a ejecu-
tivos y líderes regionales y empresa-
riales. Antes de este par de resultados, 
México quedó fuera de la clasificación 
durante cuatro años seguidos.

Estados Unidos y Canadá se man-
tuvieron en el primer y segundo lu-
gares en el índice de 2025, mientras 
que Reino Unido subió del cuarto al 
tercer puesto, Japón escaló de séptimo 
al cuarto peldaño y Alemania preservó 
el quinto sitio.

“Los inversores destacan la solidez 
de la innovación tecnológica estadou-
nidense y la alta calidad de la infraes-
tructura canadiense como factores cla-
ve para invertir en estos mercados”, 
justificó Kearney. 

Reino Unido y Alemania se benefi-
ciaron de la percepción de innovación 
tecnológica y rendimiento económico, 
a la vez que Japón mejoró en parte por 
su continua fortaleza de la innovación 
tecnológica y del sólido crecimiento 
salarial. 

China descendió del tercer al sexto 
puesto, probablemente reflejando los 
desafíos económicos del mercado, in-
cluyendo la actual crisis inmobiliaria y 
la incertidumbre comercial. 

En general, los mercados desarrolla-
dos siguen dominando la clasificación, 
representando 19 de los 25 principales 
mercados en la clasificación mundial, 
lo que indica que los inversores po-
drían estar buscando seguridad y esta-
bilidad percibidas en un mundo volátil.

De acuerdo con Kearney, los riesgos 
clave relacionados con el aumento de 
los precios de las materias primas y 
las tensiones geopolíticas reflejan la 
preocupación de los inversores por la 
creciente incertidumbre mundial. 

“Los inversores están preocupados 
por el aumento del riesgo geopolítico y 
la posibilidad de posteriores interrup-
ciones en la cadena de suministro, lo 
que podría impulsar los precios de las 
materias primas”, dijo. 

La encuesta de Kearney arrojó que 
38% de los inversores considera que el 
aumento de los precios de las materias 
primas es el desarrollo más probable 
durante el próximo año, y 35% tam-
bién cita un aumento de las tensiones 
geopolíticas como un desarrollo pro-
bable en 2025, siete puntos más que el 
año pasado.

El rendimiento de los mercados 
emergentes disminuyó ligeramente 
en comparación con el año pasado. Solo 
seis mercados emergentes figuran en el 
Índice principal, dos menos que el año 
pasado, ya que Polonia y Argentina 
salieron del Top-25. 

La coincidencia entre la clasificación 
mundial y la de los mercados emergen-
tes incluye a China en el primer puesto, 
seguida de los Emiratos Árabes Unidos, 
Arabia Saudita, Brasil, India y México. 
Sudáfrica.

36,972
MDD
fue el monto preli-
minar de captación 
de IED por parte 
de México el año 
pasado.

Los inverso-
res están pre-
ocupados por 
el aumento del 
riesgo geopo-
lítico y la po-
sibilidad de 
posteriores in-
terrupciones 
en la cadena de 
suministro, lo 
que podría im-
pulsar los pre-
cios de las ma-
terias primas”,

Kearney

La 
encuesta 
de Kearney 
arrojó que 
35% de los 
inversores cita 
un aumento 
de las tensio-
nes geopo-
líticas como 
un desarrollo 
probable en 
2025, siete 
puntos más 
que el año 
pasado.

En general, América cuenta con la 
mayor cantidad de mercados en la lis-
ta, con ocho (uno menos que el año 
pasado), seguida de Asia Pacífico con 
siete, Oriente Medio y África con cinco, 
y Europa también con cinco (uno más 
que el año pasado). Dos de los 25 mer-
cados emergentes, Kuwait y Bulgaria, 
aparecen en el Índice por primera vez.

El Índice de Confianza en la IED 
Kearney 2025 se construye utilizando 
datos primarios de una encuesta propia 
a 536 altos ejecutivos de las principales 
corporaciones del mundo. La encuesta 
se realizó en enero de 2025. Los en-
cuestados incluyen ejecutivos de nivel 
C y líderes regionales y empresariales. 
Todas las empresas participantes tie-
nen ingresos anuales de 500 millones 
de dólares o más, su sede en 30 países 
y abarcan todos los sectores.

Lilia González
lilia.gonzalez@eleconomista.mx

México se mantiene como el so-
cio estratégico de Estados Unidos 
en la guerra comercial arance-
laria, por el T-MEC, pero debe 
adoptar medidas estratégicas que 
fortalezcan su infraestructura, 

promuevan la innovación y de-
sarrollen capacidades tecnológi-
cas que lo hagan más resiliente y 
competitivo en el largo plazo, re-
comendó la Cámara de Comercio 
Internacional (ICC, por sus siglas 
en inglés) México.

Ante un entorno global incier-
to y competitivo, la carrera por 

atraer inversión extranjera se 
intensifica, y sólo “aquellos paí-
ses que ofrezcan certeza jurídi-
ca, seguridad y políticas públicas 
eficientes lograrán consolidarse 
como plataformas exportadoras”, 
advirtió el organismo privado.

La International Chamber 
of Commerce México (ICC) re-

firió que para capitalizar esta 
coyuntura y no perder terreno 
frente a otros países como India 
o Vietnam, México necesita en-
frentar desafíos estructurales en 
unidad entre el gobierno y el sec-
tor privado, que, de no atenderse, 
podrían limitar seriamente su 
crecimiento.

México debe blindar economía más allá del T-MEC: ICC


