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Tras el regreso de Donald Trump a
la Casa Blanca, la revision del Tra-
tado entre Méxdco, Estados Unidosy
Canada (T-MEC) esta a la vuelta de
la esquina, proceso que se traducira
en un-aumento de costos para las
empresas del pals, semin analistas,

Pese a que el amerdo trilaterl
marcaba que |1 escrutinio se reali-
zaria hasta 2026, la presion que ge-
nera la nueva politica armncelaria es-
tadounidense adelantant los orabajos
pam la segunda mitad de este ano,
como cantinmd haceunmes Marcelko
Ebrand, secretario de Economia.

Sin embargo, enopinidn deespe-
cialistas se tratara mas bien de una
renegociacion e, inchso, algunosno
descaman que pueda darse la can-
celacion del T-MEC.

Jamies Salazar, subdirector de angd-
lisis econdmico de Cl Banco, dijo en
entrovistacon ELUNIVERSAL quela
negociacion podria generar oportu-
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Mexico es el principal socio comercial v el mavor proveedor de la economia

mas grande del mundo.

Paises con mayor participacion en el comercio con Estados Unidos
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Principales productos que México vende a Estados Unidos
Participacion del total en marzo de 2025

32.3% 24.2%
Equipo Equipo de computo
de transporte Y COMmuUnicacion

8.7% 6.4%
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Renegociar el T-MEC
‘subiralos costos de
empresas: expertos
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Aunque podria significar oportunidades, es un gran reto porque el nuevo
acuerdo seria mas limitante, advierten; el proceso sera rispido, anticipan

nidades, pero también significard un
gran reto para lasempresas parque el
acuerdo podria ser mis restrictivo.

“El T-MEC como tal le exize mds
a la empresa en México, porgue se
endurecieron las reglas de origen.
En algunos casos subieron los por-
centajes v es probable gue esovuelva
a pasar, osea, que vuelva a represen-
tar un incremento de costos, porque
la empresa tendra que ajustarse pro-
bablemente a un nuevo porcentaje
en la regla de origen”, explico.

En su opinidn, 1a proxima nego-
ciacion plantea un reto importante
para lasempresas. Sin embargo, hay
un buen precedente, pues previa-

mente, auando el entonces Tratado
de Libre Comercio de América del
MNorte (TLCAN) derivoen el T-MEC
los negocios se pudieron adaptar re-
lativamente rapido, dijo.

El riesgo es que ahora el armnecel
de Estados Unidos es mias alto. An-
tes silas empresas no cumplian con
la regla de origen exportaban pa-
gando el arancet de Nacion Mas Fa-
vorecida, que era menor a 2%.

"Podriamos pensar que lo que
saloa de esta revision segura-
mente va a ser mds restrictivo”,
opino Salazar.

Ademnas, previo que las negocia-
ciones seran muy rspidas.

“Entre mas [condiciones] pida
Trump eso es lo que puede demo-
rar, porque cualquier propuesta
nueva gueimpligue unajusteen el
tema. de acceso a mercados ten-
driaqueserconsultada con el sec-
tor privado”, considero.

Camino incierto
Trump ha sefialado reclentemente
que Mexico v Canada norespetan el
acuerdo comercial, por lo que ten-
drd que corregirse cuando las tres
naciones vuelvan a la mesa de ne-
gociaciones, como ocurrio en el pri-
mer mandato del republicano.

Esa postura, sunada a la aplica-

JAMES SALAZAR Director de
analisis econdmico de O Banco

“H T-MEC como 1al le exige
Mas a la empresa en
Mexico, porque se
endurecieron las reglas de
origen (...) Lo que salga de
esta revision seguramente
Va a Ser mas restrictivo’
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“Entre mas [concliciones]
pida Trump, eso es Io que
puede demorar, porque
cualquier propuesta nueva
(ue impligue un ajuste en
el tema de acceso a
mercados tendria que
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cion de aranceles a partir de 1as al-
timas semanas, permite avizorar
gue habra una renegociacion pron-
tadel acuerdo, comenté Rodolfo Os-
tolaza, subdirector de EstudiosEco-
nomicos de Banamex.

CQue las negociadones del T-MEC
comiencenantesdelopactadonoes
necesariamente malo, pero serd im-
portante conocer cual serd el rol de
Mexdeo, que, pese atodo, sigue sien-
do el principal proveedor de bienes
para Estados Unidos, agrego.

Mientras algunos predicen que
el gobierno de Estados Unidos
propondra sustituir al T-MEC por
dos tratados bilaterales, uno con
México v otro con Canada, Osto-
laza sefiald que no seria deseable,
porlointegradas que estan lasca-
denas productivas de los paises
socios, particularmente en la in-
dustria automotriz.

La presidenta de México, Claudia
Sheinbaum, asegurnd que hasta aho-
ra no existe “ninguna” senal de que
el tratado comercial vaya a desapa-
recer, luego de que Trump dijo que
sus socios no lohan respetado vy que
s¢ “renegociard muy pronto”.

Jugador clave

En los primeros tres meses del afio
Méxdco se ubicd como el principal
socio de Estados Unidos, con una
participacion de M.5% del comercio
total. Le siguieron Canadd, con
13.3%, v China, con 9.5, semin las
cifras mas recientes del Depanta-
mento de Comercio de ELL

En marzo lostres principalessec-
tores de importaciones al mercado
estadounidense provenientes de
Mxdco representaron 65.2% del to-
tal deenvios, y fueron la fabricacion
de equipo de ransporte, con 32.3%:;
fabricacion de equipo de computa-
cidn v comunicacion, con 24.2%, y
fabricacion de accesorios y aparatos
eleciricos, 87%.

Respecto al dato de marzo de
2024, 508 tres sectores muestran
un crecimiento en conjunto de
23.49%, lo que refleja como México
ha ganado participacion comercial
en Fstados Unidos, @



