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Ciudad de México/El Universal.-

Tras el regreso de Donald Trump a
la Casa Blanca, la revision del Tratado
entre México, Estados Unidos vy
Canada (T-MEC) esta a la vuelta de la
esquina, proceso que se traducird en un
aumento de costos para las empresas
del pais, segin analistas.

Pese a que el acuerdo trilateral mar-
caba que su escrutinio se realizaria
hasta 2026, la presion que genera la
nueva politica arancelaria esta-
dounidense adelantara los trabajos para
la segunda mitad de este afio, como
confirmo hace un mes Marcelo Ebrard,
secretario de Economia.

Sin embargo, en opinion de espe-
cialistas se tratard mas bien de una
renegociacion e, incluso, algunos no
descartan que pueda darse la can-
celacion del T-MEC.

James Salazar, subdirector de anali-
sis econémico de CI Banco, dijo en
entrevista con EL UNIVERSAL que la
negociacion podria generar oportu-
nidades, pero también significard un
gran reto para las empresas porque el
acuerdo podria ser mas restrictivo.

"El T-MEC como tal le exige més a
la empresa en México, porque se
endurecieron las reglas de origen. En
algunos casos subieron los porcentajes
y es probable que eso vuelva a pasar, o
sea, que vuelva a representar un incre-
mento de costos, porque la empresa
tendrd que ajustarse probablemente a
un nuevo porcentaje en la regla de ori-
gen", explico.
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costos e empresas: expertos

En su opinion, la proxima nego-
ciacion plantea un reto importante para
las empresas. Sin embargo, hay un
buen precedente, pues previamente,
cuando el entonces Tratado de Libre
Comercio de América del Norte
(TLCAN) derivo en el T-MEC los
negocios se pudieron adaptar relativa-
mente rapido, dijo.

El riesgo es que ahora el arancel de
Estados Unidos es mas alto. Antes si

las empresas no cumplian con la regla
de origen exportaban pagando el aran-

cel de Nacion Mas Favorecida, que era
menor a 2%.

"Podriamos pensar que lo que salga
de esta revision seguramente va a ser
mas restrictivo”, opind Salazar.

Ademas, previd que las negocia-
ciones seran muy rispidas.

"Entre mas [condiciones] pida
Trump eso es lo que puede demorar,
porque cualquier propuesta nueva que
implique un ajuste en el tema de acce-
so a mercados tendria que ser consulta-
da con el sector privado", considero.

La préoxima negociacion plantea un reto importante para las empresas.
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