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En 2023 se presentaron pro-
blemas en el cruce fronterizo 
entre México y Texas, siendo 
la empresa de vehículos BRP 
quien más lo resintió. En plá-
tica con analistas, Sébastien 
Martel, director de finanzas de 
la firma, dijo que en el tercer tri-
mestre tuvieron menos entre-
gas por esto, pero con eficiencia 
y gestión de costos sostuvieron 
márgenes sólidos.

La empresa consultora Ac-
centure enfoca sus planes de 
crecimiento a sacar provecho 
de las adquisiciones que reali-
zó durante este año, una de las 
más descatadas fue la compra 
de la división mexicana de la 
compañía española especiali-
zada en ciberseguridad Mne-
mo. La visión es expandir sus 
proyectos en la material a es-
cala mundial.

La empresa de semiconduc-
tores Texas Instruments no 
ve que los conflictos geopo-
líticos pueden bloquear su 
producción, pues Rafael R. 
Lizardi, director de finanzas 
de la firma, explicó que cuen-
ta con inversiones en varios 
países para ajustarse, inclui-
das instalaciones en Malasia, 
Filipinas y México.

Finnovista, que busca el de-
sarrollo del ecosistema fin-
tech, volvió a invitar a todas las 
empresas de este ramo en Mé-
xico a participar en su estudio 
que desarrolla el mapa de em-
prendimiento del país. Tienen 
hasta el 10 de enero para parti-
cipar y revelar el tamaño que 
ganaron en la economía.

La empresa de cables Volex 
busca consolidar su red de 
clientes, por lo que están ex-
pandiendo varias de sus plan-
tas en el mundo en el contexto 
del nearhsoring, y México es 
parte de esta estrategia, inclu-
so hacen productos especiales 
en Indonesia para utilizarlos 
en sus fábricas en suelo azteca, 
que están en la frontera norte.

IN- 
VER- 
SIONES
MÉXICO-EU
BRP, afectado por los 
cierres fronterizos

PLAN DE CRECIMIENTO
Accenture aprovecha 
las compras de 2023

SEMICONDUCTORES
Texas Instruments, 
sin daño geopolítico

TAMAÑO DEL SECTOR
Finnovista busca a las 
fintech para estudio

RED DE CLIENTES
Relocalización, clave 
para expandir Volex

Nearshoring impulsa cartera 
digital de Telefónica en México

La empresa de telecomunicacio-
nes Telefónica realizó una rees-
tructura en sus líneas de negocio 
con la intención de aprovechar la 
relocalización de plantas produc-
tivas, fenómeno conocido como 
nearshoring, por lo que integrará 
en México su portafolio de servi-
cios digitales.

La compañía española creó 
Telefónica Tech, la división que 
se enfocará e integrará cinco lí-
neas (ciberseguridad, nube, big 
data, internet de las cosas e inte-
ligencia artificial).

En entrevista con MILENIO, 
Rafael González, country mana-
ger de Telefónica Tech en Méxi-
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co, dijo que “las empresas están 
invirtiendo en este tipo de tecno-
logías, vemos estabilidad macro-
económica, lo hemos visto con lo 
que está pasando con el dólar, por 
ejemplo; vemos estabilidad en las 
inversiones, es decir, el mercado 
puede trabajar en este momento 
focalizado en proyectos a media-
no y largo plazos con un entorno 
económico favorable”.

Agregó que, en términos gene-
rales, las compañías pueden in-
vertir en las tecnologías que pro-
vee Telefónica Tech, y el portafo-
lio en México es muy amplio, por 
lo cual no hay restricciones.

El directivo aseguró que hay 
un consenso en todo el sector 
empresarial de que el nearsho-

ring está atrayendo a empresas 
importantes al país, y aseguró 
que también hay empresarios 
mexicanos que empujan la ini-
ciativa de la relocalización de ca-
denas productivas.

“El simple hecho de que po-
damos tener en el país todas las 
tecnologías que necesitamos de 
forma asequible para nuestros 
clientes, habla muy bien de esto. 
También vemos polos industria-
les importantes que se han empe-
zado a desarrollar producto del 
nearshoring”, agregó González.

Ante este escenario, advirtió 
que para acelerar los beneficios 
del nearshoring se necesitará 
infraestructura, como canales y 
vías de comunicación adecuados, 
así como servicios públicos, “pe-
ro hay toda una tendencia y un 
movimiento en México empu-
jando estas iniciativas”, apuntó.

En este contexto, González 
consideró que en México “no hay 
una compañía que pueda tener el 
portafolio de soluciones que no-
sotros podemos prestar de mane-
ra integral para un cliente”. _

E so es lo que nos desearon y per-
mitieron los mercados financie-
ros y, en términos generales, las 

economías. Llegamos a fin de año con merca-
dos muy alegres y con economías que crecie-
ron más de lo esperado. También la inflación 
dio tregua y prácticamente en todo el mundo 
cerró por debajo de lo estimado. 

En términos económicos y financieros, 
decir “feliz Navidad” no solo fue un deseo, 

fue una realidad. De nuevo, lo único que 
no dejó ver con mucha claridad estos bri-
llantes resultados fue el peso mexicano y 
su fortaleza que, con un 14 por ciento de 
apreciación, borra la mitad de las utilida-
des para quienes invirtieron en la divisa es-
tadunidense. 

El gran reto es hacia adelante. No se nos 
puede olvidar que vivimos —y ya llevamos 
un tiempo— en un entorno de tasas de in-
terés muy altas que, de prolongarse por 
mucho tiempo, desacele-
ran la economía y que, por 
otro lado, corren también 
el riesgo de caer en una re-
cesión. De ahí que los ban-
cos centrales sientan la 
presión de su desempeño 
hacia adelante. 

Donde no hay buenas 
noticias es en el frente 
geopolítico. Rusia y Ucrania no terminan por 
resolver un conflicto bélico que sigue costan-
do muchas vidas. En Israel y Gaza las cosas 
tampoco mejoran. Solo la breve tregua de una 
semana interrumpió las hostilidades, pero se 
reanudó y la guerra continúa. 

Habrá muy poca actividad de mercados 
en esta última semana por el feriado del 
lunes. Además hay muy bajo volumen de 
operación.

El tipo de cambio vuelve a cotizar por de-
bajo de 17 pesos por dólar. Lo he dicho varias 
ocasiones y lo reitero: no me gusta tanta for-
taleza porque nos resta competitividad y re-
duce de forma sustancial nuestros ingresos 
en esa divisa. 

Aprovecho para desearles un gran cie-
rre de año y felices fies-
tas en compañía de sus 
seres queridos. En ma-
teria de inversiones y 
economía pienso que 
debemos vislumbrar 
2024 como un año de 
menor crecimiento 
económico que tienes 
además el riesgo de 

desacelerar fuerte en la segunda mitad. La 
planeación debe moderar las expectativas 
respecto a 2023. Creo que el peso se puede 
ajustar hacia arriba en el reacomodo de las 
tasas de interés y las elecciones en México 
y Estados Unidos. Al tiempo. _
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Mensajería.  
WhatsApp, clave 
para Leadsales

Leadsales, startup mexicana 
enfocada en la gestión de clien-
tes para WhatsApp y redes de 
Meta, logró 2.3 millones de dó-
lares anuales en ingresos en los 
tres años que tiene de opera-
ción, así como una expansión en 
más de 20 países. “Desarrolla-
mos una plataforma que ayuda 
a las pequeñas y medianas em-
presas a gestionar sus mensa-
jes”, señaló el director general 
y cofundador de la firma, Roby 
Peñacastro. SHUTTERSTOCK

Llegamos a fin de año 
con mercados muy 

alegres y economías 
que crecieron más de 

lo esperado

Ciberseguridad
De los cinco servicios, el de 
mayor potencial es la ci-
berseguridad, debido a que 
México es uno de los países 
más atacados y donde las 
compañías cada vez más 
tienen que invertir.
 
Almacenamiento
Los servicios en la nube 
son clave, pues las firmas 
ven la necesidad de migrar 
su información a servi-
dores, mientras que la in-
teligencia artificial tomó 
fuerza este año.  

CLAVES


