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la formación de capital 
humano capacitado y 
equidad en el mercado 
laboral.

“Est i ma mos que 
la cartera de crédito 
bancario a empresas 
podría incrementarse 
entre 41,000 millones y 
más de 112,000 millo-
nes de pesos al año, be-
neficiando entre 3,000 
y 8,000 empresas con 
financiamiento”.

Un nuevo gobierno
Daniel Becker, vice-
presidente de la ABM, 
resaltó que el gremio 
se entenderá perfec-
tamente bien con el 
nuevo gobierno, pero 
expuso que lo intere-
sante será ver cómo, 
quien gane, logrará sus 
objetivos.

Expuso que ya han 
tenido la oportunidad 
de reunirse con las dos 
candidatas a la Presi-
dencia y ambas coinci-
den en lograr un mayor 
crecimiento, dinamis-
mo y mejor distribu-
ción del ingreso.

“Creo que donde va-
mos a tener una bue-
na discusión es en el 
cómo; cómo quisieran 
lograr los objetivos en 
función de aprovechar 
esta oportunidad”, se-
ñaló el directivo.

Edgar Juárez I enviado
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Al destacar la gran 
oportunidad que 
representa el near-

shoring para el país, la 
banca en México destacó 
que si se atienden algunos 
retos, la cartera de crédito 
a las empresas podría in-
crementarse entre 41,000 
y 112,000 millones de pe-
sos al año.

E n con ferenci a de 
prensa, como parte de la 
87 Convención Bancaria 
que inició este jueves, Ju-
lio Carranza, presidente 
de la Asociación de Ban-
cos de México (ABM), de-
talló que con ello se be-
neficiarían entre 3,000 y 
8,000 empresas.

El l íder de los ban-
queros precisó que si se 
aprovecha al máximo el 
nearshoring, cada año po-
drían generarse 10,000 
millones de dólares adi-
cionales en Inversión 
Extranjera Directa, y 
35,000 millones de dó-
lares en exportaciones 
adicionales.

“Si México logra su-
perar algunos retos para 

Este jueves inició 
la 87 Convención 
Bancaria, en el puerto 
de Acapulco. 
foto ee: hugo salazar

Gran oportunidad

Nearshoring 
aumentaría entre 
41,000 y 112,000 mdp 
al año la cartera de 
empresas: ABM
•De aprovecharse 
el PIB crecería 1.7% 
adicional
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Un total de 30,000 clien-
tes fueron apoyados con dife-
rimientos de pago de créditos 
tras el paso del huracán Otis, 
aseguró la Asociación de 
Bancos de México (ABM).

En el marco de la 87 
Convención Bancaria, Julio 
Carranza, presidente del 
organismo, detalló que el 
monto de la cartera adheri-
da al programa sumó 8,100 
millones de pesos; mientras 
que la liquidez otorgada a 
los clientes ascendió a 561 
millones.

Carranza puntualizó que, 
adicionalmente, se pusieron 
en marcha diversas acciones 
para apoyar a la población 
en las regiones afectadas y 
acelerar con ello la recons-
trucción de Acapulco.

Entre éstas estuvieron la 
colaboración en el llamado 
“plan billetes”, que funcionó 
para que la población pudie-
ra retirar efectivo en cajeros 
móviles.

Pero también, los donati-
vos a través de la banca, que 
ascendieron a 383 millones 
de pesos, y no se cobraron 
comisiones por retiro de efec-
tivo en cajeros automáticos, 
aunque fuera en un dispositi-
vo del que no se era cliente.

De acuerdo con Julio 
Carranza, a medio año del 
paso del huracán, la infraes-
tructura bancaria registra 
avances importantes en su 
recuperación; mientras que 
ya se ha entrado en una se-
gunda etapa de apoyos a los 
clientes que aún lo requieran 
ahora, en parte, a través de 
reestructuras crediticias y otras 
opciones.

"El impacto fue brutal, toda 
la parte económica práctica-
mente quedó devastada, 
entonces es reconstruir la 
economía", expresó.

En entrevista reciente con 
El Economista, destacó que 
se vieron dañadas práctica-
mente todas las sucursales de 
la banca en las localidades 
afectadas.

“Tenemos 86 sucursales 
bancarias en Acapulco y te-
níamos 362 cajeros automá-
ticos. Hoy hemos recuperado 
casi 96% de las sucursales, y 
de cajeros automáticos, todos 
los que estaban en sucursales 
bancarias ya se recuperaron 
al 100%, tenemos más de 
220 cajeros ya recuperados”.

Pagos diferidos

La banca apoyó 
a 30,000 
clientes tras el 
paso de Otis

Sin propuestas delineadas

Candidatas y candidato 
prefieren hacer de lado 
el aspecto fiscal en la 
contienda
• Gabriela Siller, Jessica Roldán y Pamela Díaz, 
economistas de Banco Base, Finamex, BNP 
Paribas, en mesa de análisis
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E n el marco de la 87 
Convención Ban-
caria, tres econo-

mistas hablaron de las 
grandes ausencias en los 
programas de gobierno 
que han presentado las 
candidatas y el candidato 
a la Presidencia de la Re-
pública, al tiempo que se 
preguntaron cuáles van 
a ser las fuentes de finan-
ciamiento de dichos pro-
gramas, pues, al parecer, 
los candidatos han pre-
ferido hacer a un lado el 
aspecto fiscal en sus men-
sajes al electorado.

Gabriela Siller, directo-
ra de Análisis Económi-
co de Grupo Financiero 
Base; Jessica Roldán, di-
rectora de Análisis Eco-
nómico de Casa de Bolsa 
Finamex, y Pamela Díaz, 
Economista jefe de BNP 
Paribas, coincidieron en 
que los candidatos pre-
sentan programas,–como 
la tarjeta Mi Salud, o la 
construcción de univer-
sidades–, pero no han di-
cho de dónde vendrán los 
recursos.

En un panel virtual, 
moderado por Gabriel 
Casillas, economista jefe 
para Latam de Barclays, 
las economistas señala-
ron las ausencias en los 
programas de gobierno 
de los candidatos.

“Quiero pensar que 
sí tienen una propuesta 
económica pero que les 
resulta aburrido para el 
electorado”, dijo Gabriela 
Siller, de Banco Base.

Por su parte Jessica 
Roldán, de Casa de Bolsa 
Finamex, respondió que 
no ha visto una propuesta 
bien delineada de cuáles 
van a ser las fuentes de 
financiamiento de todos 
los programas que están 
hablando. “Hablar de la 
parte fiscal es doloroso y 
costoso, pero es un ele-
mento importante que 
hay que ver”, sostuvo.

Para Roldán, la segun-
da gran ausencia es cuáles 
son las estrategias que se 
van a seguir para favo-
recer esta tendencia del 
nearshoring. 

Gabriela Siller dijo que 
parece una competencia 
por ver quién va a dar 
más, pero, dijo, hay gran-
des ausencias. “Queremos 
que digan cómo van a re-
cortar el déficit a 2.5%, 
porque de inmediato 
piensas que van a subir 
los impuestos”, insistió.

Para la economista 
de BNP Paribas los dos 
temas más importantes 
de los programas de go-
bierno son qué estrategia 
va a seguir México para 
capitalizar los servicios al 
nearshoring, y cómo tran-
sitar hacia una verdadera 
política energética.

Gabriel Casillas lanzó 
la pregunta directa so-
bre quién piensan que 
ganaría la elección del 2 
de junio. Para las tres pa-
nelistas Morena –“Siga-
mos haciendo historia”- 
será el ganador, pero una 
matizó en que si vota 65% 
de la población ganaría 
la candidata de “Fuerza 
y Corazón por México”, 
Xóchitl Gálvez.

“¿Qué le recomiendan 
al próximo secretario de 
Hacienda?”, preguntó 
Casillas a las economistas: 

Pamela Díaz recomen-
dó una asignación efi-
ciente del gasto público, 
porque si bien la política 
de austeridad sigue, se 
deben priorizar riesgos; 
continuar con mejora en 
la eficiencia recaudato-
ria y no cerrarse a nuevas 
fuentes de impuestos.

Gabriela Siller dijo que 
se debe cerrar el barril sin 
fondo que es Pemex.

Hablar de la 
parte fiscal es 
doloroso y cos-
toso, pero es un 
elemento impor-
tante que hay 
que ver”.

Jessica Roldán, 
directora de análisis 

económico de casa de 
bolsa finamex.

Quiero pen-
sar que sí tienen 
una propuesta 
económica pero 
que les resulta 
aburrido para 
el electorado”.

Gabriela Siller,
directora de análisis 
económico de ban-

co base.

aprovechar todo el 
potencial que ofrece el 
nearshoring, el PIB po-
dría crecer 1.7% adi-
cional en los próximos 
cuatro años”, destacó.

Entre los retos que el 
Presidente de la ABM 
mencionó, destacan, 
por parte del sector 
público, formalizar la 
economía, y fortalecer 
la relación con Estados 
Unidos y Canadá.

¿Qué necesitamos 
hacer? Necesitamos 
impulsar desde el sec-
tor público la formali-
zación de la economía 
y fortalecer nuestra re-
lación con los Estados 
Unidos y con Cana-
dá, en donde estamos 
en este plan y en este 
acuerdo comercial”, 
expuso.

En tanto, del lado del 
sector privado: lograr 
una mayor inversión 
en investigación y de-
sarrollo; y una inte-
gración de empresas en 
cadenas de valor.

Mientras que, como 
parte de una respon-
sabilidad compartida: 
inversión y financia-
miento en proyectos 
de i n fraestr uct u ra 
como transporte, agua 
y energía; facilitar la 
apertura de nuevos 
negocios; y favorecer 

Las economistas creen que 
los candidatos sí cuentan con 
una propuesta económica 
pero consideran que les resulta 
aburrido para el electorado 
comentarla.


