Inteligencia Artificial, para agilizar procesos

Uniclick, brazo digital de Unifin,
busca atender con financiamiento
a empresas de menor tamano

Sergio Camacho, director general de Unifin, se ve un mayor dinamismo del crédito. roro: esecia.
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Uniclick, la plataforma digital de Unifin,
busca atender con financiamiento a em-
presas de menor tamafio, pero también de
una manera mas 4gil con base en sus carac-
teristicas tecnolégicas como la Inteligen-
cia Artificial.

Sergio Camacho, director general de
Unifin, explica que la meta al cierre del 2021
es financiar con crédito o arrendamien-
to, 21,300 pequenas y medianas empresas
(pymes), paralo cual se cuenta con una car-
tera entre 1,400 millones y 1,500 millones
de pesos, ello, independiente de las metas
que tiene Unifin.

“Es mucho més rdpido, pero estamos
atacando a empresas mucho mds peque-
fias. Probablemente una cafeteria que tenga
ocho empleados, un mini restaurante, algu-
na empresa de publicidad que tenga entre
cincoy 10 empleados”, dice.

En entrevista, comenta que el préstamo
promedio de Uniclick estd en el rango de
500,000 a 2.5 millones de pesos, cuando en
Unifin el ticket promedio es de 7 millones.

“Entonces, teniendo un piso de 500,000
pesos, pues ya puedes acceder a empresas
mads pequenas de las que tradicionalmente
ddbamos servicio”, puntualiza.

Agrega: “para estas pequefas empresas
el tiempo es poder, y en ese contexto, te-
nemos clara esa necesidad esa importan-
cia de que tengan una certidumbre de si les
vamos a prestar o no, y no traerlos a mu-
chas vueltas”.

En este sentido, precisa que con base en
las herramientas de Inteligencia Artificial,
algoritmos, ademads de una alianza estraté-
gica con Google, se analiza de forma inme-
diata la situacion financiera de las empre-
sas para ver si son sujetas, o no, del crédito.

“El por qué de la plataforma tiene que ver
con de qué manera ayudamos mds rapido,
de una manera mds eficiente, a las pequenas
empresas mexicanas”, expone.

3.3%

CRECIO LA CARTERA
de Unifin en el primer trimestre del 2021 confra el
mismo periodo del 2020.

Sergio Camacho menciona que desde ha-
ce un par de afios Unifin arranco sus inicia-
tivas en materia digital, incluida Uniclick,
pero que, derivado del freno que represen-
t6 lapandemia del Covid-19, esto se pausoy
fue hasta febrero pasado que empezé a im-
pulsarse esta nueva plataforma.

“Uniclick se concentra en el tema de ser -
vicio al cliente, en el tema de la agilidad, de
poder dar respuesta a las personas interesa-
das en pedir un crédito en un plazo no ma-
yor a cinco minutos”, detalla.

Comenta que, hasta ahora, los objetivos
planteados para Uniclick, van en linea con
lo establecido.

Hay necesidad de financiamiento
El director de Unifin —empresa que en el
primer trimestre del 2021 registrd un creci-
miento en cartera de 3.3% respecto al mis-
mo periodo del 2020— destaca que hoy, en
un camino de recuperacion, hay necesidad
de financiamiento, en especial en el sector
de las manufacturas, donde ha habido yaun
mayor dinamismo ante los datos economi-
cos de Estados Unidos.

“Lanecesidad de esos sectores ahi estd, y
se puede ver dentro de las cuentas naciona-
les, todo lo que es el sector exportador ha-
cia Estados Unidos ha tenido un dinamismo
mayor. En ese contexto, consideramos que
la necesidad ahi estd”, dice.

Reconoce que aunque en el 2020 si hubo
mds cautela dadas las condiciones econo-
micas derivadas de la pandemia, hoy ya se
ve un mayor dinamismo.

“Atin con la cautela (...) ciertamente ves
avarios clientes que estan teniendo acerca-
mientos; nosotros proactivamente los esta-
mos buscando porque sabemos que sus ne-
gocios van a ir mejor”, sefiala.



