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MOODY’S SIGUE confiando en que 
la renegociación del Tratado de Li-
bre Comercio de América del Nor-
te  (TLCAN) terminará en un acuerdo, 
aseguró el analista soberano para Mé-
xico, Jaime Reusche.

Considera que esta conclusión se 
dará a fines del primer trimestre del 
2018, lo que ha aumentado “el ruido 
político y probablemente persista en 
el marco de las negociaciones”.

“Nuestro escenario base incorpora 
una probabilidad baja, pero cada vez 
mayor, de que los Estados Unidos se 
retiren del Tratado”.

Peto todos estos elementos es-
tán bien capturados por la perspecti-
va Negativa de la calificación “A3” de 
México, acotó.

Este comentario fue divulgado por 
la agencia a 24 horas de haber culmi-
nado la cuarta ronda de negociación 
del TLCAN en Washington.

Moody’s fue la primera calificado-
ra que advirtió desde abril que exis-
tía el riesgo de que la renegociación se 
podía cruzar con el proceso electoral 
del 2018.

Luego, en un análisis, admitieron 
que este cruce de tiempos políticos, 
podrían tener posibles consecuencias 
en la calificación.

Ésta es la única calificadora que 
mantiene la nota del país en perspec-
tiva Negativa, y que lo tiene identifi-
cado en el más alto nivel crediticio, de 

“A3”.
La agencia ha explicado que las 

campañas electorales podrían poner 

en entredicho la agenda de reformas, 
y que se trataría de “un contexto do-
méstico poco propicio para favorecer 
el ciclo de negociación del TLCAN en 
el que ya está inmerso el país”.

FITCH VE RIESGO DE CANCELACIÓN

Moody’s es la segunda calificadora 
que esta semana fija una posición so-
bre la trayectoria de la renegociación 
del Tratado tripartita.

El sábado, en una conferencia es-
pecial dictada en Washington, Brian 
Coulton, economista en jefe en la 
agencia calificadora Fitch, reconoció 
que encuentran 30% de probabilidad 
de que la negociación tenga un resul-
tado negativo.

Ahí explicaron que la cancela-
ción del acuerdo tendría un “sig-
nificativo alto impacto en México, 
principalmente”.

No obstante, destacaron que su es-
cenario base es de avance y actualiza-
ción del acuerdo, y fue en ese sentido 
que se cambió de Negativa a Estable 
la calificación de México hace algu-
nas semanas, acotó aparte el director 
mundial de soberanos en la agencia, 
James McCormack.

Ahí reconoció que existe la posibili-
dad de un resultado negativo, que su-
pone la salida de Estados Unidos del 
acuerdo.

“Se trata del peor de los peores esce-
narios, y México tiene mucho más que 
perder en términos de la calificación”, 
acotó Coulton.

En Fitch, la calificación de México 
tiene perspectiva Estable y se encuen-
tra en grado de inversión “BBB+”.
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LA INDUSTRIA automotriz de Méxi-
co, Estados Unidos y Canadá consi-
deran “inaceptable” la regla de ori-
gen planteada por Donald Trump, así 
que su negociación con los respecti-
vos gobiernos se concentrará en con-
vencer y demostrar, con datos du-
ros, que el éxito del sector ganador 
del TLCAN es “no moverle a la regla 
de origen”, estableció Eduardo Solís, 
presidente de la AMIA.

“La regla de origen (planteada por 
el equipo estadounidense de elevar 
de 62.5 a 85%) no coincide y pensa-
mos que lo mejor es no moverle ni en 
porcentaje, ni rastreo, y por supues-
to ni a contenidos locales porque son 
violatorios de la OMC”, dijo.

Al participar en el Foro Automotor 
AMDA 2017, Solís sostuvo que Mé-
xico y Canadá son un mercado fun-
damental para Estados Unidos, y las 
cifras lo demuestran: 47% de los ve-
hículos que importan los estadouni-
denses proviene del TLCAN (de estos 
dos mercados); en tanto, 45% de sus 
exportaciones de autos lo realiza a sus 
dos socios.

El comercio en autopartes es ma-
yor: Estados Unidos exporta a Mé-
xico y Canadá 76.5% del total de 
sus envíos; de ese monto, 39% a los 
canadienses y 38% a la industria 
mexicana. 

Por su parte, la industria esta-
dounidense compra 54.8% de partes 
y componentes procedentes de Mé-
xico y Canadá.

Ante empresarios del ramo de dis-

tribución de vehículos en México, el 
presidente de la AMIA destacó el cre-
cimiento de la industria mexicana en 
los últimos 22 años, lo que ha genera-
do mayor competitividad de la región 
de Norteamérica (NA) con el resto de 
los clústeres (el europeo y el asiático).

En 1994, México tenía 7% de par-
ticipación de mercado en NA en pro-
ducción (con un ensamble de 1.12 
millones de autos); para el 2016, la 
participación aumentó a 20%, con 
un ensamble de 3.6 millones y con la 
proyección de elevar la fabricación a 
5 millones de unidades en el 2020.

En cambio, en 1994 Estados Uni-
dos poseía 76% del mercado de pro-
ducción de Norteamérica con 12.24 
millones de vehículos, y en el 2016 
tiene participación de 67%, con 
12.20 millones. El caso de Canadá era 
de 15% de participación con 2.3 mi-
llones de ensamble, y ahora cuenta 
con 13% de participación, con 2.20 
millones.

Con la propuesta estadounidense 
en la mesa de negociación para mo-
dificar la regla de origen, el secreta-
rio de Economía, Ildefonso Guajar-
do, abrió la posibilidad de analizar 
el hecho de estirar la liga del conte-
nido regional, en donde se busque 
mayor proveeduría de Norteaméri-
ca, en sustitución de partes y com-
ponentes asiáticos. No obstante, el 
representante de la industria auto-
motriz mexicana pidió guardar “cal-
ma” y dejar en manos de los nego-
ciadores mexicanos la definición 
de una ruta sólida que evite perder 
competitividad.
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“BUEN DESENLACE, LO MÁS PROBABLE”
victor giorgana

Moody’s, optimista 
sobre el TLCAN

No mover reglas de 
origen, insiste AMIA

“Rondas han 
desgastado 
relaciones 
trilaterales”

Escenario base sigue siendo la permanencia

“Nuestro escenario base incorpora una probabilidad baja, pero 

cada vez mayor, de que los Estados Unidos se retiren del Tratado”.

Jaime Reusche, analista soberano para México de Moody’s.

EL PRESIDENTE de la Comi-
sión de Relaciones Exterio-
res de la Cámara de Diputa-
dos, Víctor Giorgana Jiménez, 
afirmó que la cuarta ronda 
de negociación del Tratado 
de Libre Comercio con Amé-
rica del Norte (TLCAN) entre 
los gobiernos de México, Ca-
nadá y Estados Unidos estu-
vo enmarcada en un intenso 
desgaste en las relaciones tri-
laterales, a consecuencia de 
las propuestas del presiden-
te de Estados Unidos, Donald 
Trump.

El diputado dijo que 
Robert  Lighthizer, el negocia-
dor del gobierno estadouni-
dense, se equivoca cuando 
afirma que México se resiste 
al cambio, pues destacó que 
nuestro país ha demostrado 
capacidad de adaptación pa-
ra enfrentar los retos.

El diputado Víctor Manuel  
Giorgana consideró que, en 
la cuarta ronda de negocia-
ción, el presidente Trump 

“confirmó su falta de interés 
por alcanzar la prosperidad 
conjunta, mientras que a Ca-
nadá se le imponen sanciones 
comerciales.

Víctor Giorgana advirtió 
que México se debe preparar 
para rechazar la imposición y 
el chantaje de un Ejecutivo es-
tadounidense que actúa con 
irresponsabilidad, “hay que 
generar alternativas para en-
frentar los impulsos alimen-
tados por el cortoplacismo y 
la unilateralidad”.

Por su parte, el presiden-
te de la Comisión de Econo-
mía de la Cámara, Jorge Dávi-
la (PRI), descartó que Estados 
Unidos vaya a tener una ven-
taja de negociación en el 2018, 
debido a que en nuestro país 
ya habrá candidatos a la Pre-
sidencia de la República, y 
consideró que las negociacio-
nes trilaterales no se afecta-
rán por el proceso electoral en 
México.

Por su parte, el coordi-
nador del PAN, Marko Cor-
tés, dijo que los negociadores 
mexicanos deben seguir pug-
nando por que el TLCAN be-
neficie a los tres países y no 
sólo a EU, como pretende Do-
nald Trump. (Jorge Monroy)
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