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LUEGO DE VENDER CONCESIONES

OHL abre la puerta a 
un dividendo extra 

OHL ESPERA, con el visto bueno de la junta 
de accionistas, cobrar un cheque por 2,235 
millones de euros por la venta de su negocio 
de concesiones al fondo australiano IFM. 

Con esos recursos, que previsiblemen-
te entrarán en caja en el primer trimestre del 
2018, la compañía tiene previsto liquidar to-
da la deuda neta con recurso, que actual-
mente asciende a 815 millones de euros.

Además, dispondrá de tesorería exce-
dente para recuperar el dividendo suspen-
dido este año y ofrecer a sus accionistas un 
pago extraordinario. Entre los grandes bene-
ficiados, destaca el grupo Villar Mir, con 51% 
de OHL.

Fuentes próximas a la compañía asegu-
ran que este asunto aún no ha sido debatido 
en el seno del consejo de OHL, pero recono-
cen que se abre esa posibilidad, gracias a una 
operación que consideran “histórica” por los 
múltiplos de la oferta vinculante de IFM. 

El fondo australiano ha adquirido OHL 
Concesiones por 2,775 millones de euros (in-
cluida deuda), lo que, según los cálculos in-
ternos, supone valorar la constructora en 9 

euros por acción.
El martes, OHL experimentó un repunte 

en Bolsa al dispararse 43.6%, hasta 4.7 euros 
por título. El avance supuso que el valor su-
perase a Sacyr en capitalización bursátil, con 
1,409 millones de euros.

Desde la compañía que dirige Tomás Gar-
cía Madrid apuntan que la oferta de IFM su-
pone valorar OHL México (más de 90% del 
EBITDA de la división) en 40 pesos mexica-
nos, cuando en la actualidad la filial latinoa-
mericana cotiza a 24 pesos. 

“Era una oferta demasiado buena para ser 
rechazada”, reconocen fuentes del grupo 
que, de esta manera, atajan de golpe la pre-
sión de sus acreedores y de las calificadoras. 

El martes, Fitch calificó de “exitosa” la 
operación, que “permitirá a la empresa pa-
gar toda su deuda con recurso a la matriz”. 
Moody’s que rebajó OHL a “Caa1” (en de-

fault) contempla revisar su nota al alza tras 
el acuerdo.

OHL suspendió este año el dividendo tras 
reconocer pérdidas históricas en el 2016 de 
432 millones de euros.  Hasta ese momento, 
la política de retribución al accionista con-
templaba un pay out de 25 por ciento. En el 
2016, OHL pagó un dividendo ordinario de 
0.0465 euros por acción.

EN EL MERCADO DE DEUDA

Vivienderas buscan 
recursos en la BMV
LAS DESARROLLADORAS están muy activas captando financiamiento 
bursátil; Ara y Ruba, las próximas en solicitar recursos al mercado
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CONSORCIO ARA e inmobiliaria 
Ruba  buscan financiarse a través de 
la Bolsa Mexicana de Valores (BMV). 
Las emisiones de deuda que planean, 
por separado, suman 2,500 millones 
de pesos.

Ruba, con sede en Ciudad Juárez, 
Chihuahua, prevé recaudar hasta 500 
millones de pesos, a tasa variable a un 
plazo de cinco años, el próximo 30 de 
octubre. La emisión se hace al ampa-
ro del programa revolvente por hasta 
1,000 millones de pesos, muestra el 
aviso de la oferta.

La inmobiliaria usará los recursos 
para capital de trabajo y para fortale-
cer su liquidez, adelantó en una pre-

sentación a inversionistas.
No es la primera vez que la vivien-

dera acude por deuda al mercado. 
Desde el 2004 ha colocado cuatro bo-
nos por un total de 1,400 millones de 

pesos sin garantías.
S&P Global Ratings le dio la cali-

ficación “mxA” a la oferta de Ruba  
y mantiene su perspectiva Estable, 
puesto que espera un sólido desem-
peño operativo y financiero en los 
próximos 12 meses, así como un cre-
cimiento sostenible en sus ingresos y 
un margen de EBITDA de entre 12% a 
13%, con un índice de deuda a EBIT-
DA menor a 1.5 veces.

Por su parte, Fitch Ratings asig-
nó la calificación “A(mex)” debido a 
la diversificación de ingresos, tan-
to geográfica como por segmentos y 
por su estrategia de migrar más ha-
cia el desarrollo de vivienda del seg-
mento medio y residencial, toda vez 
que mantiene 60.8% de interés social.

“Ruba está anticipando sus reque-

rimientos de financiamiento para ha-
cer frente a sus necesidades de fon-
deo, originalmente contempladas 
hacia el 2019”, opinó Fitch.

El negocio de Ruba está en el de-
sarrollo de viviendas del segmento 
de interés social, medio y residencial, 
con precios de alrededor de 450,000 a 
3 millones de pesos. En 37 años ha es-
criturado más de 170,000 viviendas.

Su estrategia para este año es re-
ducir la venta de casas con subsidio y 
diversificarse hacia el nicho de la vi-
vienda vertical, además de ubicarse 
entre las tres principales vivienderas 
del país hacia el 2020.

CONSORCIO ARA EN NOVIEMBRE

La emisión de Ara se planea para el 
próximo 16 de noviembre y será por 
hasta 2,000 millones de pesos. Es-
ta operación estará respaldada por un 
programa de deuda por hasta 4,000 
millones de pesos.

Ara construye desarrollos ha-
bitacionales con viviendas de seg-
mento de interés social, medio y 
residencial. Desde el inicio de sus ope-
raciones en 1977, ha vendido alrede-
dor de 335,000 viviendas. Los precios 
van desde 300,000 a 1 millón 200,000 
pesos.

Ara tiene reservas de tierra de 36.4 
millones de metros cuadrados en 18 
estados del país, que alcanzan para 
construir aproximadamente 147,434 
viviendas, así como desarrollos co-
merciales, turísticos e industriales.
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